
































Artículo 66 del Reglamento de contratación administrativa: 

l. 

2. 

La Administración pública podrá, por vía de reglamento, definir 
cualquier tipo contractual a que podrá acudir, siempre que lo haga 
dentro del marco general y los procedimientos ordinarios que 
establece la Ley de contratación administrativa y regula este 
reglamento, y justifique que con ello, se contribuye a satisfacer el 
interés general y no únicamente el interés de la institución. 

Los reglamentos que regulen esta materia deberán ser consultados 
con anterioridad a la contraloría general de la República, con el 
objeto de armonizar conceptos, normas y procedimientos sobre la 
especie. Esta opinión de la Contraloría será obligatoria y vinculante. 

PARTES 

Dador: sujeto - parte que como propietario de la cosa objeto de 
la prestación que asume cumplir, se obliga a entregarla en uso al 
tomador , a la par que a vendérsela al vencimiento de un cierto plazo si 
es que este último -llegado el momento- decide adquirirla. 

Tomador: sujeto-parte que a cambio de una prestación dineraria 
periódica, obtiene el uso y goce de una cosa y una oferta irrevocable de 
venta de parte del dador que está dentro de sus facultades aceptar o no. 

Proveedor: aparece como un tercero, cuya función económica es 
la de suministrar al dador el bien a entregar en el leasing , bien que el 
último puede adquirir en propiedad y con destino específico. 

JURISPRUDENCIA 

Resolución No. 163 delll de diciembre de 1992 de la Sala Primera 
del Poder Judicial. 

D) FRANCHISING 

Contrato por el cual se concede una marca de productos o 
servicios a la cual se agrega la concesión del conjunto de métodos y 
medios de venta. 

PARTES 

Franquiciante: dueño de una marca, método organizativo o 
know how, y, es el que genera un entorno de éxito por eficiencia, calidad 
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nbre de 1992 de la Sala Primera 

una marca de productos o 
1 del conjunto de métodos y 

trca, método organizativo o 
'e éxito por eficiencia, calidad 

y renombre en consideración a determinado producto o servicio que 
comercializa. 

Franquiciado: el tomador del negocio; es el que invierte sin 
tener que realizar estrategias de marketing o penetración de mercado, 
pues lanza el servicio con la experiencia empresarial ya probada por el 
franquiciante . De este modo, el negocio implica un relativo grado de 
seguridad y de beneficios. 

IMPLICACIONES 

En esta figura contractual se dan varias implicaciones relevantes 
que destacamos: 

En este campo hay un gran desarrollo científico y 
tecnológico importante en los países desarrollados para 
aumentar las ganancias y el dominio mundial del mercado 
(mundialización, globalización, universalización, Cocali­
zación, MacDonaldlización, Kentuckyzación del orbe). 

Se da una costosa inversión en una serie de líneas como la 
investigación científica de todo tipo y la protección de las patentes. Se 
homogenizan standarización) bienes, servicios; y, los gustos de los 
consumidores, como táctica y estrategia de dominación el mercado. 

Así, tenemos por un lado elfranquiciado relega la investigación 
científica y tecnológica, lo que supone un ahorro en inversión educativa; 
y, el franquiciante, que hace la inversión, multiplica las posibilidades de 
venta o localización de servicios; e, incluso obtiene regiones de comer­
cialización cautivas, principalmente, en países subdesarrollados. De este 
modo, los derechos de los franquiciados se debilitan con el correr del 
tiempo, pues se profundiza la dependencia de los países subdesa­
rrollados respecto de las naciones desarrolladas (Carlos Ghersi , T. 2, 
págs. 50 a 52; y, F. Suárez et al, 1975). 

JURISPRUDENCIA 

Resolución No. 73 del 17 de julio de 1996 de la Sala Primera del 
Poder Judicial. 

E) FACIORING (FACIOREO) 

Por este contrato , una empresa (factor) adquiere de otra empresa 
comercial todos los créditos que ella tenía contra sus clientes, asumiendo 
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el riesgo de la solvencia de los deudores. Se trata de un servicio de 
cobraduría de facturas o créditos. 

PARTES 

Factor: la persona que adquiere todos o una parte de los créditos 
(documentados en facturas) que otra (factoreada) tiene frente a sus 
clientes. Presta servicios de asistencia técnica y financiera, adquiriendo 
una masa de créditos, mediante el pago de una cantidad de dinero. 

Factoreada: empresa que tiene las facturas de sus clientes y se 
las da a otra empresa para que las cobre, mediante el pago respectivo por 
este servicio. 

F. JOINT VEN1VRE 

Convenio conocido también como ]oint Adventure o ]oint 
Interprise, que consiste en la asociación de dos o más sociedades para 
realizar operaciones civiles o comerciales de gran envergadura 
económico-financiera, con objetivos limitados, dividiéndose la labor 
según aptitudes y posibilidades; y, soportando los riegos respectivos de 
acuerdo a los pactos que se hagan entre ellas. 

JURISPRUDENCIA 

Resolución No. 244 del25 de junio del2001, del Tribunal Segundo 
Civil, Sección Primera. 

G. OFFSHORE 

Este convenio lo realizan las entidades bancarias, consistiendo el 
mismo en que se permite la realización de una intermediación financiera 
en un centro financiero offshore (en el extranjero) ubicado en un 
paraíso fiscal. 

Esta banca offshore consiste en un intermediario constituido en un 
determinado país anfitrión (generalmente un paraíso Jisca{) o en un 
centro financiero internacional, en el cual se realizan -de modo 
preponderante- las transacciones bancarias, que se perfeccionan, 
consumen o surten efectos en el exterior, entre prestamistas y prestatarios 
extranjeros con respecto al país de origen del intermediario financiero. 
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H. OUTSOURCING 

Definición 

Este convenio también se le llama contratos de servicios. Por este 
convenio una empresa contrata, por ejemplo: los servicios de seguridad, 
limpieza, computación, etc., con terceros esas actividades o servicios con 
el objeto de contribuir a la realización de los objetivos comerciales de la 
firma contratante. 

Teoría administrativa 

En la teoría de la Administración de empresas y en el sector de los 
recursos humanos o de personal, esta temática ocupa un lugar 
importante. 

I) DISTRIBUCIÓN 

Se trata de un contrato atípico de naturaleza mercantil por el cual, 
en nombre propio, se promueve la introducción al mercado de una 
demarcación territorial, de un específico servicio, bien o producto 
manufacturado por otra persona, mediante un sistema de reventa o 
cesiones en uso, previamente planificadas en cuanto a la unidad de 
precio, tiempo determinado y con exclusión de la competencia a cargo 
de uno solo de los contratantes o de ambos. 

PARTES 

Distribuidor o intermed iario: el que se obliga a adquirir de 
otra persona (distribuido) , mercancías generalmente de consumo 
masivo para su posterior comercialización en el mercado, por cuenta y 
riesgo propio, estableciéndose una ganancia o un precio de reventa. 

Distribuido, productor o fabricante: es la persona que fabrica 
o produce los bienes o servicios. 

JURISPRUDENCIA 

Poz uelo: distribución de galletas. Resolución 141 del 7 de mayo 
de 1993, del Tribunal Superior Segundo Civil. 
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GaUito: distribución de chocolates y confites. Resolución 411 del 
Juzgado Civil de Goicoechea. 

Demasa: distribución de tortillas. Resolución 169 del 17 de julio 
de 1996 del Tribunal Superior Segundo Civil (San José, semanario 
El F inanciero , No. 328 del1!q6 de setiembre del2001: William Méndez, 
Contratos de distribución pueden rescindirse). 

J) TIEMPO COMPARTIDO (TIMESHARING) 

Es aquel contrato por el cual el titular del derecho, por medio del 
pago de un precio, puede usar y disfrutar, en forma periódica, exclusiva 
y alternada, durante un cierto período de tiempo (ubicado en un año 
calendario), un bien inmueble dedicado a vacacionar (hoteles, cabañas, 
clubes de playa, campestres o de montaña, etc). 

Este tipo de contrato se ha desarrollado al compás de la industria 
del turismo, teniendo un fuerte apoyo de las transnacionales de esta 
actividad económica. 

K) UNDERWRITING 

Por este contrato se permite el acceso de las empresas al mercado 
de capitales, para obtener el financiamiento que se necesita. 

En este convenio una entidad financiera y una sociedad comercial 
pactan con el fin de que la primera se obligue a prefinanciar (en firme o 
no), títulos valores emitidos por la sociedad, para su posterior 
colocación. 

El verbo underwrite se puede traducir como suscribir, asegurar 
contra riesgos, suscribir una emisión de valores. 

L) CATERING 

Este contrato atípico que comprende el conjunto de servicios y de 
sistemas idóneos para satisfacer las exigencias alimenticias de un grupo 
de personas. 

l. 

Este contrato incluye cuatro jases: 

La preparatoria: proporcionar el personal necesario y apropiado 
para este servicio, transporte y suministro de los alimentos y la 
preparación del local (comedor) donde se servirá la comida. 
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2. Elaboración de los alimentos, de acuerdo a un menú establecido. 

3. Suministro de la comida, de acuerdo a un horario prefijado. 

4. Limpieza y ordenación del local, en el cual se sirvió la comida. 

En el convenio de catering, se establecen los derechos y 
obligaciones de las partes: la empresa que da el catering; y, el respectivo 
cliente que lo recibe. 

l. 

2. 

Algunas de sus modalidades son: 

Passlunch (tiquete para almorzar): a los empleados de una 
empresa, se les da un tiquete para que almuercen en un deter­
minado restaurant. 

Banqueting: la empresa de catering ofrece el servicio de organizar 
banquetes, fiestas, espectáculos, congresos, seminarios, etc., o, en 
particular, proporcionar los alimentos en esas actividades (Na vas, 
págs. 57 a 62, 1998). 

M) K NOWHOW 

Este contrato contiene un negocio jurídico por el cual uno de ellos 
(ellicenciante, el que otorga la licencia de know how), titular de un know 
how (know how licenciado), autoriza a su contraparte (ellicenciatario o 
receptor) a explotarlo durante un tiempo determinado y; con este fin, se 
obliga a ponerlo en su efectivo conocimiento, obligándose el 
licenciatario o receptor a satisfacer un precio cierto en dinero o en 
especie (fijando normalmente, en forma de suma de dinero calculada en 
función del volumen de fabricación o ventas de productos o servicios 
realizados con empleo del know how licenciado. 

Obligaciones del licenciante o transmitente: 

Suministrar el know how 
Asistencia técnica 
Garantía de resultados 
Exclusividad o de licencia única: no explotarla en un territorio 
determinado 

Obligaciones del adquirente: 

Retorno de conocimientos: grantback. Durante el transcurso del 
convenio y una vez finalizado éste, el adquirente debe comunicar 
al transmitente las ventajas o perfeccionamiento que el uso del 
know how le ha proporcionado. 
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a) 

b) 

Del pago acordado 
De guardar el secreto 
De explotación adecuada del know how (Chuliá, Beltrán , págs. 
253 a 260, T. I. , 1999). 

El know how puede comprender: 

Los conocimientos del saber especializado y de la experiencia 
valorados en el procedimiento y en la realización técnica para la 
fabricación de un producto. 
El conocimiento técnico relativo a asuntos de comercio o 
merchandising. Proviene del saber especializado y experiencia 
valorados en la organización de la empresa y sus actividades, 
principalmente, en cuanto a ventas, aunque no constituyan un 
invento (Ruelma , págs. 123-124, 1999). 

VID. CARACTERISTICAS DE ESTOS CONTRATOS 

A) Atfpicos: relacionados con los contratos típ icos e históricos, 
estos nuevos convenios se les puede calificar de atípicos. 

B) Bilaterales: estos convenios se realizan entre diferentes partes. 

C) Consensuales : de acuerdo al principio de la autonomía de la 
voluntad, estos convenios deben ser consensuales, expresiones de la 
voluntad de las partes que intervienen en el contrato. 

D) Onerosos: estos convenios provocan cargas, obligaciones, 
prestaciones recíprocas. 

E) No formales: no existen formas especiales exigidas por ley 
para realizar estos convenios. 

F) Sinalagmáticos: convenios que generan contraprestaciones 
recíprocas e interdependientes. 

G) Económicos, comerciales o mercantiles: convenios que se 
dan en el campo genérico de la economía (pueden ser industriales, 
financieros, bancarios, mercantiles, comerciales, etc.) . 
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H) Conmutativos: convenios a título oneroso en el cual las 
partes conocen la amplitud y alcance de las prestaciones respectivas que 
deben aportar, desde el mismo momento en el que contratan. 

1) De adhesión: la parte más fuerte en la relación jurídica impone 
o define el clausulado del convenio. En estos contratos económicos 
modernos, la tendencia es que la mayoría de los pactos son de adhesión. 

J) De tracto sucesivo: los pagos se efectuan -por cuotas- a lo 
largo del tiempo, de acuerdo lo pactado. 

K) Intuitu personae: se considera que en estos contratos eco­
nómicos el conocimiento de las partes, como contratantes, es fundamental 
para tener un conocimiento cabal de las personas contratantes. 

IX. CONfRATOS ECONOMICOS DE MAYOR INCIDENCIA EN EL 
PODER JUDICIAL 

Aquellos contratos económicos de mayor grado de incidencia en el 
Poder Judicial (reflejada en la jurisprudencia respectiva) son los contratos 
de tarjeta de crédito y de fideicomiso, que son los más frecuentes al 
analizar las sentencias correspondientes, con una intensa distancia 
respecto de los demás convenios económicos que aquí mencionamos. 

En este campo contractual, los debates sobre otros convenios 
no llegan al Poder Judicial, ya que establecen la cláusula arbitral. 

CONCLUSION 

En nuestro país los contratos económicos de mayor uso en el 
mercado son los de tarjeta de crédito y de fideicomiso, lo cual se refleja 
-a su vez- en la cantidad de resoluciones o sentencias del Poder Judicial. 
En lo que respecta los demás contratos, hay un elemento importante que 
explica el por qué se da una incidencia menor en los estrados judiciales 
y es la existencia de la cláusula arbitral en muchos de estos convenios. 
Asimismo, hay otros convenios como por ejemplo, los de contratación 
de servicios que se registran judicialmente con este nombre; y, no con la 
denominación mercantil de outsorcing. 

Es posible que sea necesario promulgar una ley marco sobre estos 
contratos económicos modernos, con el objeto de proporcionar un 
marco de referencia jurídico a estos convenios. 



GLOSARIO 

Beneficiarlo: en ocasiones coincide con el fideicomisario . Es aquel 
que recibe los beneficios del cumplimiento del encargo 
(Fideicomiso). 

Dador: sujeto - parte que como propietario de la cosa objeto de la 
prestación que asume cumplir, se obliga a entregarla en uso al 
tomador , a la par que a vendérsela al vencimiento de un cierto 
plazo si es que este último -llegado el momento- decide 
adquirirla. (J.easing) 

Emisor: entidad financiera, comercial o bancaria que emite tarjetas de 
crédito, débito o compra; o, que haga efectivo el pago. 

Ex - nunc: desde ahora. Tiempo presente, con perspectiva futura. De 
aquí en adelante o en adelante. 

Ex - tune: desde entonces. Se hace referencia a un acontecimiento pretérito. 

Fideicomiso: convenio por el cual una persona, física o jurídica, 
transfiere la propiedad sobre parte de sus bienes a una institución 
fiduciaria para que con ellos se realice un fin lícito, que la propia 
persona señala en el contrato respectivo. 

Fideicomitente: el que entrega el bien y establece la restricción. Es 
quien constituye el negocio. Puede ser, también, el beneficiario , 
con la percepción de la renta; o, el fideicomisarlo , con la 
reversión del dominio; o, con ambos beneficios integrados. 

Fiduciario o fideicomitido: el que adquiere el bien y se compromete 
a administrar y disponer de él en la forma impuesta por el 
fideicomitente . El fiduciario no puede, en principio, ser el 
beneficiarlo de la transmisión posterior del bien ni de las rentas 
que produzca la administración. 

Franchising: contrato por el cual se concede una marca de productos o 
servicios a la cual se agrega la concesión del conjunto de métodos 
y medios de venta. 

Franquiciante: dueño de una marca, método organizativo o know how, 
y, es el que genera un entorno de éxito por eficiencia, calidad y 

130 

Franquiciado: el tomador del 
realizar estrategias de 
lanza el servicio con la 

franquiciante . De este 
grado de seguridad y de 

Factoring: por este contrato, 
empresa comercial 
clientes, asumiendo el 

Factor: la persona que 
(documentados en 
sus clientes. Presta 
adquiriendo una masa 
cantidad de dinero. 

Factoreada: empresa que tiene 
otra empresa para que las 
este servicio. 

Intuitu personae: en 
para significar que un 
persona de que se trata . 

Joint venture: convenio 
joint Interprise, que 
sociedades para realizar 
envergadura 
dividiéndose la labor 
soportando los riesgos 
hagan entre ellas. 

Know how: todo conocimient 
elaboración o aportes de iJ 
su poseedor, que constituJ 
que forma de su patrimoni1 



•icomisario. Es aquel 
miento del encargo 

: la cosa objeto de la 
~ entregarla en uso al 
¡cimiento de un cierto 
~ 1 momento- decide 

que emite tarjetas de 
vo el pago. 

)erspectiva futura . De 

ontecimiento pretérito. 

na, física o jurídica, 
enes a una institución 
n lícito, que la propia 

e la restricción. Es 
lién, el beneficiario , 
ticomisario , con la 
~os integrados. 

ien y se compromete 
na impuesta por el 
en principio, ser el 
bien ni de las rentas 

1arca de productos o 
;onjunto de métodos 

lizativo o know how, 
eficiencia, calidad y 

renombre en consideración a determinado producto o servicio 
que comercializa. 

Franquiciado: el tomador del negocio; es el que invierte sin tener que 
realizar estrategias de marketing o penetración de mercado, pues 
lanza el servicio con la experiencia empresarial ya probada por el 

franquiciante. De este modo, el negocio implica un relativo 
grado de seguridad y de beneficios. 

Factoring: por este contrato, una empresa ifactor) adquiere de otra 
empresa comercial todos los créditos que ella tenía contra sus 
clientes, asumiendo el riesgo de la solvencia de los deudores. Se 
trata de un servicio de cobraduría de facturas o créditos. 

Factor: la persona que adquiere todos o una parte de los créditos 
(documentados en facturas) que otra ifactoread) tiene frente a 
sus clientes. Presta servicios de asistencia técnica y financiera , 
adquiriendo una masa de créditos, mediante el pago de una 
cantidad de dinero. 

Factoreada: empresa que tiene las facturas de sus clientes y se las da a 
otra empresa para que las cobre, mediante el pago respectivo por 
este servicio. 

Intuitu personae: en consideración a su persona. Jurídicamente se usa 
para significar que un contrato se celebra tomando en cuenta la 
persona de que se trata. 

]oint venture: convenio conocido también como joint Adventure o 
joint Interprise, que consiste en la asociación de dos o más 
sociedades para realizar operaciones civiles o comerciales de gran 
envergadura económico-financiera, con objetivos limitados, 
dividiéndose la labor según aptitudes y posibilidades; y, 
soportando los riesgos respectivos de acuerdo a los pactos que se 
hagan entre ellas. 

Know how: todo conocimiento técnico, procedimiento, método de 
elaboración o aportes de información mantenidos en secreto por 
su poseedor, que constituye un bien de contenido económico y 
que forma de su patrimonio. 
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Locaci611: arrendamiento. Contrato por el cual una de las partes 
(locador o arrendatario) se obliga a entregar a la otra (locatario 
o arrendatario) una cosa durante un lapso de tiempo, obligándose 
esta última al pago de un precio en dinero por este uso y goce. Si 
la prestación de la primera consiste en un servicio, la locación 
será de servicios ; si se trata de la ejecución de una obr, será 
de obras . 

Offshore: Este convenio lo realizan las entidades bancarias, con­
sistiendo el mismo en que se permite la realización de una 
intermediación financiera en un centro financiero o.ffshore (en el 
extranjero) ubicado, por lo general en un paraíso fiscal. 

Merchat~disit~g: Procedimientos sobre formas de comercio o pro­
moción de ventas de productos. 

Proveedor o comercio adherido o afiliado : aquel que en virtud del 
contrato celebrado con el emisor , proporciona bienes, servicios, 
obras al usuario , aceptando percibir el importante mediante el 
sistema de las tarjetas electrónicas. 

Proveedor: aparece como un tercero, cuya función económica es la de 
suministrar al dador el bien a entregar en elleasi11g , bien que el 
último puede adquirir en propiedad y con destino específico 
aeasiflg). 

Proveedor o comercio adherido o afiliado: aquel que en virtud del 
contrato celebrado con el emisor , proporciona bienes, servicios, 
obras al usuario , aceptando percibir el importante mediante el 
sistema de las tarjetas electrónicas. 

Proveedor: aparece como un tercero, cuya función económica es la de 
suministrar al dador el bien a entregar en el leasi11g , bien que el 
último puede adquirir en propiedad y con destino específico 
(Leasiflg). 

Tarjeta de crédito: convenio por el cual una empresa especializada 
(bancaria o financiera) conviene con otra (el cliente) en la apertura 
de determinado crédito, para que éste, exhibiendo el instrumento 
creditorio (crediticio) que se le provee (tarjeta de crédito) y 
acreditando su identidad, adquiera bienes o servicios en los 
comercios que se le indican. 
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Tarjeta de débito: son aquellas tarjetas o dinero plástico que permiten 
a sus tarjetahabientes realizar operaciones comerciales en los 
negocios afiliados, de modo cash, es decir, al contado. Dinero que 
se descuenta inmediatamente de hecha la operación negocia! de 
los fondos que tenga el tarjetahabiente en la entidad bancaria o 
financiera respectiva. 

Se puede definir como aquella tarjeta que da acceso a la cuenta 
bancaria del poseedor en la que repercutirán las operaciones 
realizadas mediante la tarjeta, lo cual se hace inmediatamente o en 
el caso de una operación electrónica o.ff-line después de un corto 
período de tiempo. 

Tarjeta de compra: es aquella tarjeta, que puede ser de crédito o de 
débito, que permite realizar operaciones negociales a los clientes 
de determinados y específicos negocios afiliados. También se les 
llama tarjetas de cliente o privativas. 

Tarjetahabiente: titular de la tarjeta. Es el que está habilitado para el 
uso de la tarjeta y quien se hace responsable de todos los cargos y 
consumos realizados personalmente o por los autorizados por él 
mismo (tarjetahabientes adicionales ). 

Time charter: contrato que se celebra en la práctica marítima por el cual 
el buque se entrega para transporte de mercaderías por cierto 
tiempo, mediante una retribución proporcional al tiempo de uso. 

Usuario adicional o beneficiario de extensiones: aquel que está 
autorizado por el titular para realizar operaciones con tarjetas 
electrónicas, a quien el emisor le entrega un instrumento de 
idénticas características que al titular. 
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